
we are neuromoni tor ing

Die seit 2022 zur Brainlab AG in München gehörende Dr. Langer Medical GmbH mit Sitz in Wald-

kirch ist seit mehr als 25 Jahren auf die Entwicklung und Vermarktung hochinnovativer Medizintech-

nik für das intraoperative Neuromonitoring und die Neurostimulation spezialisiert. Unsere Produkte 

sind wegweisend in Design und Handhabung und bilden die Basis für unser weltweites Wachstum. 

Es ist deshalb kein Zufall, dass die Produkte aus dem Hause Dr. Langer Medical sowie die Firma 

selbst in der Vergangenheit mehrfach mit diversen Preisen und Awards ausgezeichnet wurden.

Sie sind mit den Abläufen im OP vertraut und wissen worauf es beim Einsatz innovativer Produkte an-

kommt. Sie suchen die tägliche Herausforderung im Dialog mit Medizinern und der Pflege und freuen 

sich neue Menschen kennenzulernen. Dann sind Sie genau richtig bei uns. 

Unser Team Region Ost benötigt Verstärkung:

Sales / Account Manager im
Vertrieb von Medizingeräten
im Außendienst (m/w/d)

Ihre Aufgaben:

•	Vertrieb	unserer	AVALANCHE®- und TWISTER®-Produktlinien

•	Akquise	neuer	Kunden	und	Betreuung	unseres	langjährigen

		 Kundenstammes

•	Projektverantwortung	vom	Erstkontakt	über	das	Demonstrieren

  unserer Geräte am Patienten bis zum Auftragsabschluss

•	Koordination	aller	Vertriebsaktivitäten	im	Vertriebsgebiet

•	Aktive	Teilnahme	an	Kongressen	und	Workshops

•	Enge	Zusammenarbeit	mit	unserem	Marketing-	und

  Produktmanagement

We are part of the                        Group.



Bewerbungsunterlagen schicken

Sie bitte online oder per Post an

Frau Dipl.-Ing. Heike Langer.

Fon  +49 (0) 7681- 47 45 4 - 0
Fax  +49 (0) 7681- 47 45 4 - 29
www.medical-langer.de
bewerbung@medical-langer.de

Dr. Langer Medical GmbH 
Am Bruckwald 26
79183 Waldkirch
Germany 

Ihre Qualifikation:

•	Abgeschlossenes	Studium	oder	mehrjährige	Erfahrung	in	einem

  technisch-/naturwissenschaftlichen Beruf, in der Medizin

  oder im Bereich Marketing/Vertrieb

•	Kommunikationsstärke,	Ausdauer,	Zielstrebigkeit	und	sehr	gute

  Selbstorganisation

•	Willensstärke	und	Lernbereitschaft

•	Sehr	gute	Präsentationstechniken

•	Sehr	gute	Ausdrucksweise	in	Wort	und	Schrift

•	Professionelles	freundliches	Auftreten

Ihre Vorteile:

•	Attraktive	Vergütung	bereits	während	der	Ausbildung,	Firmen-

		 wagen	sowie	IT	Equipment	–	auch	zur	privaten	Nutzung.

•	Teil	einer	Community	in	einem	familiengeführten

  TOP 100 Unternehmen, ausgezeichnet im Jahr 2022

  als Arbeitgeber der Zukunft

•	Flexible	Arbeitszeiten

•	Modernes,	vollklimatisiertes	Arbeitsumfeld

•	Teilnahme	an	unserem	Firmenfitness-Programm,

  Jobrad / Businessbike, Hansefit-Möglichkeiten

  runden die Position ab.

We are part of the                        Group.


